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Sunser Ziel: die durchmischte Stadt"

Leipzig und seine ,Wachstumsschmerzen®/ Stadtplanungsamtsleiter erklart die neuen Strategien

Uber 6.500 neue Einwohner in sechs
Monaten! Leipzig ist eine Stadt die
rasant wachst. Viele Menschen unter-
schiedlicher Herkunft zieht es hier-
her. Im Interview mit dem Fachkreis
Gewerbeimmobilien erklart Jochem
Lunebach, Leiter des Stadtplanungs-
amtes, wie die Kommune ihre Wachs-
tumsaufgaben bewaltigt und Chancen
nutzt.

M. Riicker: Mit diesem Wachstum steht
Leipzig vor neuen Herausforderungen.
Wo muss die Stadt jetzt ihre Schwer-
punkte setzen?

J. Lunebach: Wir stehen vor der besonde-
ren Situation, dass wir aktuell vier Aufga-
benfelder gleichzeitig bewaltigen mussen.
Erstens sind die planerischen Rahmen-
bedingungen zu schaffen, um den Woh-
nungsneubau zu verstarken. Hierbei soll
die Innenentwicklung weiter im Fokus ste-
hen, z.B. in Form der Bebauung aufgege-
bener Bahnflachen. Zweitens muissen wir
darauf achten, dass die derzeit sehr guten
stadtentwicklungsplanerischen Vorausset-
zungen zur Schaffung von Arbeitsplatzen
erhalten bleiben. Der prognostizierte Zu-
wachs von 150.000 Einwohnern bis 2030
erfordert mehrere 10.000 neue Arbeits-
platze. Drittens soll eine gute Lebensqua-
litdt fur alle Lebensstile erhalten bleiben.
Vielfaltim Sinne der Leipziger Freiheit muss
weiter méglich sein. Viertens mussen wir
eine soziale Infrastruktur mit ausreichend
Kita- und Schulplatzen gewahrleisten, die
vielleicht grofte Herausforderung — auch
flr den stadtischen Haushalt.
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G. Bogen: Welche Leitlinien ergeben
sich fir Sie aus diesen vier Schwer-
punkten?

J. Lunebach: Die funktional und sozial
durchmischte Stadt zu erhalten, ist unser
oberstes Ziel. Dies bedeutet nicht nur eine
Mischung von Nutzungen, sondern auch
von Menschen mit unterschiedlichen Vo-
raussetzungen und Erwartungen. Wir wol-
len nicht die Fehler der Vergangenheit wie-
derholen und stadtebauliche und soziale
Monostrukturen schaffen. Gleichzeitig gibt
uns das Wachstum die Moéglichkeit, star-
ker regional zu denken. Denn was nutzt
eine starke Stadt ohne ein prosperieren-
des Umland. Die Spielregeln der regiona-
len Kooperation missen allerdings noch
gemeinsam erarbeitet werden. Chancen
und Belastungen mussen gerecht verteilt
werden.

U. Paulick: Ohne Investoren wird Leip-
zig dies nicht schaffen. Wie wollen Sie
diese bei den groflen Entwicklungsvor-
haben einbinden?

J. Lunebach: Allein die drei groflen in-
nerstadtischen Entwicklungsgebiete — der
ehemalige Bayerische Bahnhof, der ehe-
malige PreuBische Freiladebahnhof und
die Flachen westlich des Hauptbahnho-
fes — haben eine Gesamtgréfe von ca.
75 Hektar. Dieses Potenzial ist Chance
und Herausforderung gleichzeitig, die nur
gemeinsam von den Flacheneigentiimern
und Investoren, der Burgerschaft, den
politischen Mandatstragern und der Ver-
waltung gestemmt werden kdnnen. Die
Bereitschaft aller Akteure zu einem ge-

Der Fachkreis Gewerbeimmobilien im Gesprach uber die Entwicklung Leipzig: v.l. Gregor
Bogen (WEP), Ulrich Paulick (Paulick Immobilien Consulting GmbH), Jochem Lunebach
(Stadtplanungsamt), Michael Riicker (W&R), Dr. Mathias Reuschel (S&P), Thomas Fischer

(KPMG).

meinschaftlichen Handeln scheint mir der-
zeit sehr grof3 zu sein.

M. Reuschel: Leipzig wird sich tiber die-
se Flachen hinaus weiter entwickeln
mdissen. In welchen Gebieten wollen Sie
zuerst aktiv werden?

J. Lunebach: In der inneren Stadt und ent-
lang der Achsen des OPNV. Was wir falsch
finden, sind Satelliten-Stadte am Stadt-
rand. Weiterhin mussen wir daflr sorgen,
dass jeder Ortsteil seine angemessene
eigene Entwicklung realisieren kann. Wir
reden deshalb nicht nur von neuem Wohn-
raum als Miet- und Eigentumswohnungen,
sondern auch von Einfamilienhdusern.
Dieses Segment gehort zu unserer Stadt
wie alle anderen Wohnformen auch. 400
bis 500 Einfamilienhauser pro Jahr durf-
ten auch zukulnftig gebaut werden — ob
allerdings die groflen Grundstlicke weiter
zu realisieren sind, wage ich zu bezweifeln.

M. Riicker: Welche Neubauzahlen wer-
den zuklinftig eigentlich benotigt?

J. Lunebach: Im letzten Jahr sind ca.
1.850 Wohnungen neu entstanden. Dies
ist eine eindrucksvolle Steigerung gegen-
Uber dem Durchschnitt der letzten Jahre.
Wir gehen davon aus, dass das Neubau-
volumen in Zukunft noch zunehmen wird
und zunehmen muss. Hinzu kommen nach
wie vor eine grofRe Anzahl sanierter, bisher
nicht bewohnbarer Altbauwohnungen, die
dem Markt wieder zur Verfugung stehen.

M. Reuschel: Wo soll es diese Wohnun-
gen bevorzugt geben?

J. Lunebach: Wie gesagt, moglichst im-
mer im fuBlaufigen Einzugsbereich von
Haltestellen attraktiver OPNV-Verbindun-
gen. In Mockau z. B. wird derzeit die Verle-
gung der Straenbahn geplant. Ich bin mir
sicher, dass die Attraktivitat des Stadtteils
dadurch erheblich steigen wird.

Th. Fischer: In Mockau ist der Wohnungs-
markt noch entspannt. In Stadtteilen wie
Plagwitz oder Gohlis zeigt sich ein ganz
anderes Bild. Das Angebot wird knapper.
Wie beurteilen Sie diesen Trend?

J. Lunebach: Diese Stadtteile sind beson-
ders nachgefragt, weil sie von vielen Men-
schen als attraktiv eingeschatzt werden.
Attraktivitat ist eigentlich kein Zustand, der
uns grofle Sorgen bereiten sollte. Auch an-
dere Stadtteile der inneren dichten Stadt
werden von Wohnungssuchenden zuneh-
mend als reizvoll eingestuft. Quartiere im
Osten hatten in den letzten Jahren die
grofdten Einwohnerzuwéachse. Wir erwarten
ahnliche Entwicklungen im Norden oder
aber im Sudwesten. Auch in Grinau findet
bereits wieder Neubau statt. Wir mussen
aber in allen Stadtteilen mit Augenmaf
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Jochem Lunebach, Leiter des Leipziger Stadtplanungsamtes.

agieren. Verdichtung hat da ihre Grenze, wo
die Lebensqualitat des Quartiers zu stark
beeintrachtigt wird. Auch sollen nach wie
vor Bewohner mit unterschiedlichem Ein-
kommen in allen Stadtteilen eine Heimat
finden kénnen.

G. Bogen: Immer mehr rufen nach sozi-
alem Wohnungsbau. Wie stehen Sie zur
geplanten Richtlinie des Freistaates?

J. Lunebach: Der Entwurf der sé&chsi-
schen Richtlinie muss erheblich nachge-
bessert werden. Dies gilt sowohl fur die
Zielgruppen der geférderten Wohnungen
als auch fur die Forderbedingungen. Die
Wohnungsmarktakteure fordern zu Recht
wirtschaftlich  vertretbare Bedingungen
und eine zeitliche Forderperspektive Uber
2019 hinaus.

M. Riicker: Wenn die soziale Wohnungs-
bauférderung fiir Leipzig und Dresden
kommt, nehmen wir damit dem Umland nicht
die letzte Chance auf Wiederbelebung?

J. Lunebach: Die Stadt ist Blihne. Und vie-
le Menschen wollen die Vorteile der Stadt
nicht missen. Niemand hatte vor 20 Jah-
ren gedacht, dass urbane Lebensqualitat
einen so hohen Stellenwert bekommt, z.
B. abends zu Fuf in die Kneipe gehen zu
kénnen. Solche Entwicklungschancen be-
stehen aber auch im Umland, vor allem in
den Mittelzentren. Und wenn wir uns die
aktuellen Zahlen anschauen: viele der an
Leipzig angrenzenden Gemeinden haben
bereits Einwohnerzuwéachse.

Fotos: S. Willnow

U. Paulick: Wo finden Sie Mitspieler und
wo setzten Sie rdumliche Schwerpunkte
flir den sozialen Wohnungsbau?
J. Lunebach: Ich bin mir sicher, die LWB
wird ihren Anteil tragen — ebenso wie die
gesamte Wohnungswirtschaft. Aber auch
Verauferungen kommunaler Grundsti-
cke nach Konzept oder das Modell der
kooperativen Baulandentwicklung werden
an Bedeutung gewinnen. Immer unter der
Voraussetzung, dass Sachsen ein héan-
delbares Forderprogramm auflegt. Rdum-
lich gesehen trete ich durchaus flr eine
breite Streuung ein, mit einem deutlichen
Schwerpunkt in der inneren Stadt.
Fortsetzung auf Seite 2
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2016: Leipzig im Jahr
des Bauens

Joachim Reinhold,

Reinhold & Linke Rechtsanwalte
Rechtsanwalt,

Fachanwalt fiir Bau-und Architektenrecht
Président des Leipziger Fachkreises
Gewerbe-Immobilien e. V.

Leipzig kommt — dieser grofartige
Slogan aus der Nach-Wende-Zeit
Leipzigs hat aktuell mehr denn je Gul-
tigkeit. Keine andere deutsche Grof3-
stadt kann schon seit Jahren ein kon-
tinuierliches Bevodlkerungswachstum
von mehr als 10.000 Einwohnern je
Jahr vorweisen. So wuchs die Einwoh-
nerzahl von Ende 2011 mit 510.000
Einwohnern auf 560.000 Einwohner
Ende des Jahres 2015. Dabei gewinnt
die Entwicklung noch an Dynamik.
Fir Ende des Jahres 2016 wird mit
mehr als 580.000 Leipzigern gerech-
net. Leipzig hat es geschafft, sich
ein modernes, kreative Kopfe anzie-
hendes Image zu verschaffen. Von
den Zuzligen profitiert insbesondere
die Immobilienwirtschaft. Nicht nur,
dass die Nachfrage nach Wohnraum
zwangslaufig steigt, sondern auch die
Gewerbeimmobilienwirtschaft gewinnt
dank dieser Entwicklung. Besonders
im Vordergrund steht dabei die Nach-
frage nach Logistikimmobilien. Durch
das Luftfrachtdrehkreuz von DHL am
Flughafen Leipzig/Halle, die glnstige
Verkehrslage Leipzigs sowie die erwei-
terten Werke von BMW und Porsche
hat sich die Logistik neben der Auto-
mobilindustrie zu einem Wachstums-
treiber Leipzigs entwickelt.

Daneben kann man das Jahr 2016 in
Leipzig als Jahr des Bauens bezeich-
nen. Im Innenstadtring sind mittler-
weile nahezu alle vor kurzem noch
vorhandenen Baullcken geschlossen
worden. Besonders auffallig ist dabei
in den vergangenen Jahren der enor-
me Zuwachs an Hotelkapazitat. Allein
sechs neue Hotels mit 850 Zimmern
werden 2016 eroffnet; fur sechs wei-
tere Hotels ist im Jahr 2016 Baustart,
wie auch fur den letzten der vier Mu-
seumswinkel am Bruhl. Allein Leipzigs
ewige Baullicke, das ,Burgplatzloch”
gegenuber dem Neuen Rathaus, war-
tet weiter auf seine Bebauung, wobei
auch hier der Eigentimer angekindigt
hat, demnachst einen Gebaudekom-
plex fur Einzelhandel und gehobene
Hotelnutzung zu errichten.

Leipzig hat noch grofle, zusammen-
hangende Flachen, vor allem am Bay-
erischen Bahnhof, dem Hauptbahnhof
Westseite und dem Preuflischem Frei-
ladebahnhof, welche sich alle nicht
im Eigentum der Stadt befinden und
die erst entwickelt werden mussen,
zugleich aber auch das Potenzial Leip-
zigs verdeutlichen. Leipzig bietet durch
seine hervorragende Infrastruktur,
sein grofes kulturelles Angebot sowie
neuerdings auch attraktiven Bundes-
liga-FuRball beste Voraussetzungen
daflir, auch weiterhin ein attraktiver
Investitionsstandort zu sein.

T

Leipzig/Halle und
Metropolregion

Mitteldeutschland
Halle A2 /Stand 430

Wir eroffnen Perspektiven
fur Entdecker guter Geschafte.
38 Partner aus Wirtschaft
und Politik prasentieren lhnen
attraktive Projekte.
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Stadt Leipzig

Liegenschaftsamt

Industriegebiet Exposé: 0860

Seehausen Il

Maximilianallee

414, 416, 418 ff.
Seehausen

35 ha

Herr Rinner

+49 (0)341 123-5691

55 €/m?

Lage:

Flurstiicke:
Gemarkung:
Grundstiicksgrofe:
Ansprechpartner:
Telefon:

Kaufpreis:

Baugrundstiick

fiir Gewerbe
Lage:
Flurstick:
Gemarkung:
GrundstiicksgrofRe:
Ansprechpartner:
Telefon:

Debyestralte

948/44 (Teilflache)
Paunsdorf

ca. 20.000 m?

Herr Schneider

+49 (0)341 123-5657

Kaufpreis: 60 €/m?

Baugrundstiick
fiir Gewerbe

Exposé: 0936

Poststralle

572, 573 (Teilflache)
Litzschena

ca. 11.730 m?

Frau Donner

+49 (0)341 123-5680

235.000 €

Lage:

Flurstiicke:
Gemarkung:
Grundstiicksgrofe:
Ansprechpartner:
Telefon:

Kaufpreis:

Baugrundstiick
fiir Eigenheim

Exposé: 0937

Lage:

Flurstick:
Gemarkung:
GrundstticksgroRe:
Ansprechpartner:
Telefon:

Forstweg 9

28/42 (Teilflache)
Gundorf

ca. 587 m?

Frau Feuerherd

+49 (0)341 123-5622

Mindestgebot: 83.000 €

Baugrundstiick
fiir Eigenheim

Exposé: 0934

Lage:

Flurstick:
Gemarkung:
Grundstiicksgrofe:
Ansprechpartner:
Telefon:

Albrecht-Direr-Weg
688 (Teilflache)
Paunsdorf

ca. 510 m?

Frau Goétz

+49 (0)341 123-5654

62.700 €

Mindestgebot:

Senden Sie lhr(e) Bewerbung/Gebot sowie die Antragsformulare (leipzig.de/immobilien) bitte bis zum 14. November 2016 in einem
verschlossenen Umschlag an die Stadt Leipzig, Liegenschaftsamt, Terminstelle 1, jeweilige Exposénummer, 04092 Leipzig. Der Verkauf

erfordert die Zustimmung der zustandigen Gremien. -Angaben ohne Gewéhr-

5 Firmenkunden

Unsere Leistungen
* kompetente, personliche Beratung durch
unser Spezialisten-Team

e ,Banking nach MaR“ durch ein Netzwerk von
Themenexperten und Verbundpartnern

¢ umfassende Kenntnis des regionalen Marktes

lhre Vorteile

¢ personliche Betreuung und zuverldssige
Abwicklung aus einer Hand

e ,passgenaue” Lésungen fir lhre Inmobilie

e ein starker, zuverldssiger und regionaler
Partner an lhrer Seite

Unsere Projekte (Referenzen)

* Haus Leipzig

e Thomasium (im Bau)
¢ Kongresshalle am Zoo
* Motel One

Mehr Informationen zu unserem
Leistungsspektrum finden Sie unter:

www.s-firmenkunden.de

Das Team Gewerbliche Immobilien — Ilhre Spezialisten

Jorg Milker Mario Gise Michael Marker Sybille Brandt Pirkko Thiemicke Ulrich Rolland Dr. Josephin Sommerfeld
Leiter Gewerbliche Vertriebsreferent Senior Senior Senior Senior Slenior

Immobilien, Kommunen Telefon: 0341 986-2478 Firmenkundenberater Firmenkundenberaterin Firmenkundenberaterin Fir kundenberater Fir \berater in
Telefon: 0341 986-2421 Mario.Gaese@ Telefon: 0341 986-2553 Telefon: 0341 986-2446 Telefon: 0341 986-2452 Telefon: 0341 986-2552 Telefon: 0341 986-2554
Joerg.Milker@ Sparkasse-Leipzig.de Michael.Maerker@ Sybille.Brandt@ Pirkko.Thiemicke@ Ulrich.Rolland@ Josephin.Sommerfeld@

Sparkasse-Leipzig.de Sparkasse-Leipzig.de
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Jochem Lunebach (iber Leipzigs Chancen fiir produzierendes Gewerbe.

M. Riicker: Die Mischung zwischen ge-
férdertem und nicht geférdertem Woh-
nungsbau innerhalb des Quartiers ist die
eine Seite. Wie sieht es mit der Mischung
von Wohnen und Gewerbe aus?

J. Lunebach: Wir bemerken natlrlich,
dass Investoren, die ein langfristiges Ver-
marktungsrisiko tragen, sich mit einer Nut-
zungsmischung oft schwer tun. Allerdings
sollte immer auch bedacht werden, dass
eine Mischung eine Risikominimierung
sein kann.

Th. Fischer: Wie schéatzen Sie das Ange-
bot an Bliroflachen ein?

J. Lunebach: Die groflen Leerstande aus
der Vergangenheit haben sich inzwischen
deutlich reduziert. Gerade in der Innen-
stadt besteht heute ein Mangel an attrak-
tiven Buroflachen. Hier sind die Flachen-

potenziale allerdings begrenzt. Dies gilt
jedoch nicht fir die an den Ring angren-
zenden grofien Entwicklungsgebiete. Noch
herrscht bei der Planung von Blrogebau-
den aber eine gewisse Zurlckhaltung.

G. Bogen: Auf der Alten Messe kénnte
man Biirofldchen und Flachen fiir Life
Science schaffen. Wie beurteilen Sie
das Potenzial?

J. Lunebach: Gerade in der Kombination
liegt eine groe Chance. In der Vergan-
genheit hat der Immobilienmarkt ohne
Férderung oder Vorvermietung keine Bau-
werke fur solche Nutzungen errichtet. Dies
andert sich gerade. Ein Beweis flir die At-
traktivitat des Standortes Alte Messe.

M. Ricker: Das Schaffen von Biiros ist
eine Méglichkeit fiir neue Arbeitsplatze.

Wie aber steht Leipzig hinsichtlich In-
dustrie und Gewerbe da?

J. Lunebach: Gllcklicherweise ist dank
vieler Leuchttiirme wie z. B. DHL, Porsche
oder BMW Leipzig wieder eine Stadt mit
einem wahrnehmbaren Industrieanteil.
Dieser Sektor muss weiter ausgebaut wer-
den. Die Wiederbelebung von Altstandor-
ten wird dabei zunehmend an Bedeutung
gewinnen.

Th. Fischer: Welche Strategie verfolgen
Sie, um produzierendes Gewerbe in der
Stadt zu halten oder anzusiedeln?

J. Lunebach: Wir sind Uberzeugt, dass
eine Zonierung in eine Wohnstadt im In-
neren und eine Gewerbestadt an den Réan-
dern kein Zukunftsmodell sein kann. Hier
positionieren wir uns eindeutig: Leipzig
braucht zusammenhangende Gewerbe-
flachen auch innerhalb der gewachsenen
Stadt. Um Grundstlicksspekulation vorzu-
beugen ist es notwendig, solche Gewerbe-
standorte durch Bebauungsplane vor einer
schleichenden Umwandlung zu schitzen.

G. Bogen: Wo sehen Sie in Leipzig weite-
ren Raum fiir produzierendes Gewerbe?
J. Lunebach: Natirlich besteht im Nor-
draum noch eine sehr grofRe Ansiedlungs-
reserve, insbesondere flir grofRflachige
Nachfragen. Aber wie gesagt, entwick-
lungsfahige Gewerbeflachen befinden sich
in vielen Stadtteilen, z.B. das Gelande des
ehemaligen Postbahnhofes oder aber Fla-
chen an der Rosenowstrafie.

Das Interview fiihrte der Vorstand des
Leipziger Fachkreis Gewerbeimmobilien
e.V., bestehend aus Joachim Reinhold
(Vorsitzender), Stefan Sachse (Spre-
cher), Ulrich Paulick, Dr. Mathias Reu-
schel, Michael Riicker, Gregor Bogen,
Thomas Fischer

www.fachkreis.de

Expansionsflachen am Airport Leipzig/Halle

Erweitertes Flachenangebot fur Mehrwert-Logistik und Dienstleister

Gigant am Flughafen Leipzig/Halle: Die ANTONOV 225.

»Rund um den Flughafen und die Leipzi-
ger Messe bekommt man ja kaum noch
Flachen.” Dieser Satz war im vergangenen
Jahr in Minchen auf der Expo Real und
auch auf Veranstaltungen in Mitteldeutsch-
land immer wieder zu héren. Der Bedarf
an Grundstucken far grole Neubauten in
Industrie und Gewerbe ist nicht nur in der
Leipziger Politik ein Thema. Schlieflich
weist der Nordraum von Leipzig seit Jahren
eine anhaltende und dynamische Entwick-
lung auf, das spiegelt sich auch in den ste-
tig steigenden Preisen in der Region wider.
Insbesondere im Gebiet zwischen der A14
im Norden und der B6 im Suden gibt es
Ostlich des Schkeuditzer Kreuzes eine Rei-
he von sehr konkreten Entwicklungen, die
zu rund 10.000 neuen Arbeitsplatzen fuh-
ren werden. Der Ausbau von Porsche-Werk
und DHL-Drehkreuz am Flughafen sind da-
bei nur die beiden Leuchttirme, schlief3-
lich ist das Guterverkehrszentrum bereits
seit einiger Zeit ausgebucht. Es ist folge-
richtig, dass die Stadte Schkeuditz und
Leipzig diese Entwicklung interessiert
und engagiert betrachten: Im Méarz 2016
fasste der Schkeuditzer Stadtrat den Sat-
zungsbeschluss Uber ein Gewerbegebiet
in unmittelbarer Nahe zum Frachtzentrum
des Airports. Hier stehen jetzt insgesamt
53 Hektar Gewerbegebiet zur Verfligung,
teilweise mit direkter Anbindung an das
Flughafenvorfeld, zum Teil mit Gleisan-
schluss. Die Anlieferung von Frachten in
den Luftsicherheitsbereich ist hier rund
um die Uhr und verladefrei méglich. Der
weltweite Expressversand Uber das Netz
der DHL Express, etwa von Ersatzteilen, ist
deshalb mit deutlich spateren Cut-Off-Zei-
ten maoglich. Mit optimaler Erschliefung,
etwa durch redundante Anbindung an Da-

Foto: Flughafen Leipzig/Halle

tennetze, sind auch hdchste technische
Anforderungen realisierbar.

Die Anbindung, genauer: die multimoda-
le Verkehrsanbindung, hebt den Stand-
ort Flughafen ohnehin hervor: Neben der
offensichtlichen Nahe zur Luftfracht, den
beiden Autobahnen und der B6 werden
Uber Anschlussgleise auch Gulterzige
durch die Flughafengruppe abgefertigt:
Zwischen 700 und 1.500 Tonnen Con-
tainerfracht aus Hamburg und Bremen
werden am Frachtumschlagbahnhof am
Flughafen taglich entladen, hier gelagert
oder fUr den Weitertransport per Bahn
und LKW vorbereitet. Das benachbarte
DUSS-Terminal Leipzig-Wahren erhéht die
Flexibilitdt und Verbindungsvielfalt zusatz-

lich, entscheidend ist immer die optimale
Losung fir den Kunden.

Interessierten Unternehmen bietet der
Flughafen noch weiteren Mehrwert: Hand-
ling von Frachten jeder Art und von Gefahr-
gut, Service rund um Tiertransporte oder
gekihlte Ware, Verpackungsleistungen,
die individuelle Organisation des Weiter-
transportes, Fordertechnik und nicht zu-
letzt umfangreiches Know-How rund um
Logistik und Luftfracht gibt es beim Flug-
hafen aus einer Hand.

Sudostlich des Airports soll in den kom-
menden Jahren ein weiteres grofles Indus-
triegebiet entstehen. Fur insgesamt 130
Hektar direkt zwischen Porsche-Werk und
DHL-Hub beginnt in diesem Herbst das
Bebauungsplanverfahren, um Baurecht
flr groBmodulare Ansiedelungen und Platz
fUr Arbeitsplatze zu schaffen. Die Stabi-
lisierung der industriellen Basis ist nicht
nur far die Wirtschaftsforderer in Leipzig,
Halle und den Landkreisen wichtig, denn
von jedem Euro Wertschdpfung bei an-
sassigen Industrieunternehmen und Zu-
lieferern, E-Commerce-Unternehmen oder
Kontraktlogistikern profitieren auch das
Angebot des Flughafens — und damit die
Menschen aus der Region.

Kontakt:

Flughafen Leipzig/Halle GmbH

Ina Scharff

Non aviation/Real Estate
Terminalring 11

04435 Flughafen Leipzig/Halle
Telefon 0341-2241487
ina.scharff@leipzig-halle-airport.de
www.leipzig-halle-airport.de

1 Besuchen Sie uns:
Halle A2/Stand 430

Flachenpotenzial und Ansiedlungs-Perspektiven: Gewerbeflachen am Flughafen
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Gewerbeimmobilien

Rekord-Gewerbeimmobilienjahr:
Leipzig setzt erfreulichen Trend fort

=

Stefan Sachse, Geschaftsfuhrer der BNP
Paribas Real Estate GmbH und Leipziger
Niederlassungsleiter. Foto: BNP Paribas

Stefan Sachse, Geschaftsfiihrer der
BNP Paribas Real Estate GmbH und
Leipziger Niederlassungsleiter gehoért
zu den ausgewiesenen Fachleuten auf
dem Gebiet der Einschatzung des Leip-
ziger Gewerbeimmobilienmarktes. Im
Interview erklart er, warum Leipzig der

wichtigste B-Standort Deutschlands ist.

Leipzig ist nach Berlin das Zugpferd
Ostdeutschlands im Gewerbeimmobi-
lienmarkt. Typisches Merkmal ist eine
Wellenbewegung von der Top-Lage in-
nerhalb des Rings nach aufen in die
Randbezirke. K6nnen Sie diesen Trend
flr den Bliromarkt bestatigen?

S. Sachse: Eindeutig. Wir haben kaum
Moglichkeiten, die Nachfrage nach freien
Blroflachen innerhalb der City zu bedie-
nen. Innerhalb des Rings herrscht ein Ge-
samtleerstand von 4.000 Quadratmetern
im Neubau. Es ist davon auszugehen, dass
dieser bis zum Jahresende komplett abge-
baut ist.

Wie beurteilen Sie die Lage in den Rand-
bezirken?
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Grofle vermietbare Lager-, Produk-
tions- und Biiroflachen drei Minuten
vom Leipziger Hauptbahnhof und zehn
Minuten von der Innenstadt entfernt,
haben in Leipzig Seltenheitswert. Der
alte Postbahnhof am Mariannenpark
gehort darum zu den Ausnahmeer-
scheinungen am Gewerbeimmobilien-
markt der Wachstumsmetropole. Mit
direktem Anschluss an die B6 erreicht
man vor hier auferdem die nachste
Autobahnauffahrt in zwolf, die Leip-
ziger Messe in nur 15 Minuten. Doch
nicht nur die Infrastruktur macht das
Gelande fiir Investoren und Mieter so
spannend - die beeindruckende Archi-
tektur der Hallen bietet auch Freiraum
fiir vielfaltige Nutzungsideen.

S. Sachse: Bis vor zwei Jahren war aus-
schlielich die City spannend fur Investo-
ren und Nutzer. Seitdem gewinnen immer
mehr die duBeren Bezirke wie die duRe-
re Ringlage sowie das Graphische Viertel
an Bedeutung. Neu hinzugekommen sind
Reudnitz, Stotteritz sowie Gohlis-Nord
— und nicht zu vergessen Plagwitz als
grofter Gewinner der vergangenen Jahre.
Dieses Jahr verlagert beispielsweise Em-
hart Glass, weltweit fihrend in der Her-
stellung und Prifung von Glasbehaltern,
seinen Hauptstandort mit 1.000 Quad-
ratmetern Buroflache gezielt von Neuss
nach Plagwitz. Ein weiteres Beispiel fur
diesen Trend ist der Winschmann’s Hof in
der Karl-Liebknecht-Strae im Suden der
Stadt. Die Generali Deutschland Services
GmbH bezieht ab Oktober 2016 hier ihren
Backoffice-Standort und schafft schritt-
weise insgesamt rund 100 neue Arbeits-
platze. Stadtweit reduzierten sich gerade
die modernen Leerstandsflachen um fast
23 Prozent und erreichen mit einem Anteil
von weniger als einem Viertel einen &au-
Berst niedrigen Wert.

Vor dem Hintergrund dieser positiven
Entwicklung — wo gibt es fiir Unterneh-
men noch freie Biiroflachen in Leipzig?
S. Sachse: In Ringlage und im Graphi-
schen Viertel stehen teilweise attraktive
Flachen frei. Problematisch sehe ich, dass
zu viele Flachen nicht modernen Anforde-
rungen entsprechen. So sind 19.000 von
69.500 Quadratmetern City-Buroflachen
unsaniert und haben damit geringe Ver-
mietungschancen. Im Zuge der Verknap-
pung steigt jetzt allerdings das Interesse
flr diese Flachen langsam an. Trotzdem
bendtigt Leipzig mehr moderne, flexible
Buroflachen mit Gréf3en bis zu 1.000 Qua-
dratmeter — idealerweise auf einer Etage.

Nicht nur Dienstleistung, auch Logistik
hat Leipzigs Wirtschaft in den letzten
Jahren grof gemacht. Hélt das Interesse
am Standort an?

S. Sachse: 2015 erzielten wir das zweit-
beste Ergebnis der vergangenen zehn Jah-
re mit einem Zuwachs von 19 Prozent.

In beliebten Lagen wie dem GVZ und in
Schkeuditz, dem Airportpark Leipzig-Halle
und unweit des BMW-Areals besteht so-
gar ein Nachfragelberhang. Hier zeigt sich
erstmals seit Jahren ein Mangel an pas-
senden Objekten. Neubau gehért deshalb
auch hier zu den wichtigen Voraussetzun-
gen, um der steigenden Nachfrage nach
Logistikflachen gerecht zu werden.

Mit den Héfen am Briihl und Primark
scheint sich ein neuer Hotspot am Ein-
zelhandelsmarkt der Stadt zu entwi-
ckeln. Wie beurteilen Sie diese Situati-
on?

S. Sachse:: Im Bereich Einzelhandel ver-
zeichnen wir entlang der Hainstrafle eine
neue Entwicklung: Diese Verbindung zwi-
schen Marktplatz und Bruhl befindet sich
als Einkaufsstrafie aktuell auf der Schwel-
le von der B- zur A-Lage. Wir erkennen
hier sowohl eine Verschiebung der Mieter
als auch der Kaufer. Die Einkaufslagen
werden durchgewdrfelt. Der Konsolidie-
rungsprozess flhrt dazu, dass zukunftig
eine Vollvermietung der zurzeit noch frei
stehenden Ladenflachen erfolgt und so-
gar moderate Mietpreissteigerungen, vor
allem in den A-Lagen, wieder am Markt
durchsetzbar sein werden.

Besonders beeindruckend zeigte sich
2015 der Leipziger Investmentmarkt mit
einer Verdopplung des Vorjahresergeb-
nisses. Worin liegen lhrer Meinung nach
die Ursachen fiir dieses Rekordjahr und
welche Transaktionen verantworten den
Hauptumsatz?

S. Sachse: Im Investmentmarkt gehort
Leipzig ganz klar zu den ,Big 8“ in Deutsch-
land mit einem Umsatz von 1,2 Milliarden
Euro im Jahr 2015. Ursache dieser Ent-
wicklung ist ein nachhaltiges Vertrauen in
diese Stadt und die Tatsache, dass Mie-
ten und Preise hier im bundesdeutschen
Vergleich verhaltnismaRig moderat sind.
BNP Paribas Real Estate verzeichnete 78
Transaktionen und damit 70 Prozent mehr
als im Vorjahr. Bemerkenswert ist, dass
fast ein Drittel des Umsatzes auf das Seg-
ment Uber 50 Millionen Euro entfallt. Ein-

zelhandelsimmobilien machen dabei mit
fast 49 Prozent Umsatz den Hauptanteil
aus. Zu den bedeutenden Deals gehdéren
beispielsweise das Atrium, das Merkur-
haus, Stenzlers Hof, das Brockhaus-Cen-
ter sowie die neuen IBIS und IBIS Budget
Hotels.

Erwarten Sie 2016 ein ebenso herausra-
gendes Investmentjahr?

S. Sachse: Allein in den ersten sechs Mo-
naten konnten wir eine rege Markttatigkeit
mit 35 abgeschlossenen Verkdufen ver-
zeichnen. Mit einem Investitionsvolumen
von Uber 500 Millionen Euro startete Leip-
zig duBBerst gelungenen in das Jahr 2016.
Mit diesem Halbjahresergebnis bekraftigt
und etabliert die Stadt ihre Stellung als
wichtigster B-Standort Deutschlands. Ich
gehe davon aus, dass auch der Jahresab-
schluss ahnlich hervorragend sein wird.

Kontakt:

Stefan Sachse,

Geschaftsfuhrer der BNP Paribas

Real Estate GmbH

Messehaus am Markt / Markt 16
04109 Leipzig

Telefon: +49-341-711 880

E-Mail: stefan.sachse@bnpparibas.com
Web: www.realestate.bnpparibas.de

BNP PARIBAS
REAL ESTATE

BNP Paribas Real Estate
Deutschland 2015

Standorte: 12
Mitarbeiter: 700
Umsatz: 765 Mio. €
operatives Projektgeschaft /

laufende Projekte: 156 Mio. €
Konzerneigenkapital: 718 Mio. €
Investment:

Transaktionsvolumen: 6,9 Mrd. €
Transaktionen: 946

re E Besuchen Sie uns:
Halle C2/Stand C2.220

Leipziger Allerlel:
Neue Gewerbevielfalt am alten Postbahnhof

CG Gruppe revitalisiert 7,5 Hektar Industriebrache

Die lange Geschichte des Postbahnhofs
am Mariannenpark beginnt bereits mit
seiner Inbetriebnahme 1912 und endet
vorerst 1994 mit seiner Schliefung. 20
Jahre Stillstand auf dem einst so wichtigen
Knotenpunkt des Bahnpostverkehrs liefien
Geladnde und Gebaude verfallen.

Mit dem Kauf der 7,4 ha grofen Indus-
triebrache in 2014 stellte die CG Gruppe
AG die Weichen fur die Neuausrichtung
zum hochmodernen Gewerbepark mit
ausgepragter Nutzungsvielfalt. In einem
ersten Schritt wird der Bestand auf dem
in eine Nord- und Sudflache unterteilten
Grundstick grundlegend saniert. Derzeit
laufen umfangreiche Instandsetzungs-
maRnahmen wie Dacharbeiten, die Uber-
arbeitung der Fassaden sowie der Einsatz

In wenigen Minuten zur Autobahn, in die Clty oder zum Hauptbahnhof — Hauptmerkmal
dieser Industrieflache ist eine ausgesprochen gute Infrastruktur.
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IN EINER WELT |M WANDEL

WACHST LEIPZIG WIEDER
UBER SICH HINAUS.

Fir die passende

Immobilie besuchen Sie
unser Immobilienportal:

www.bnppre.de

IN DER MESSESTADT VOR ORT,
ZU HAUSE IN DER GESAMTEN REPUBLIK

Wir beraten Sie bei der Vermarktung von Buro-,
Einzelhandels- und Industrieflachen, sind kompetenter
Ansprechpartner fur Investoren und bieten mal3-
geschneidertes Property Management.

Sprechen Sie mit uns: 0341-71188-0

Besuchen Sie uns auf der Expo Real am Stand C2.220

i BNP PARIBAS
REAL ESTATE

Immobilienberatung fir eine Welt im Wandel

neuer Fenster. Der nachste Schritt ist mit
der aktuellen Bauantragstellung fur den
Nordteil eingeleitet. Fir das Sudgelande
ist in Abstimmung mit dem Stadtplanungs-
amt Leipzig das Bauplanungsverfahren in
Vorbereitung. Hier sind flachenintensive
Freizeit- und Sportangebote wie Kletter-
park oder Beachvolleyball-Platze vorstell-
bar.

Flexible Hallenflachen fiir
vielfaltige Nutzung

Das Konzept flr den Nordteil sieht Hal-
lenflachen auf rund 50.000 m? fiir Lager,
Produktion und Buroflachen vor. ,Flexible
Flachen ermoglichen den Mietern Mit-
sprache bei der Grundrissaufteilung,“ so

UIf Graichen, Leiter der Niederlassung
Leipzig der CG Gruppe AG. ,So finden un-
terschiedlichste bauliche Besonderheiten
Berucksichtigung, etwa fur Autowerkstéat-
ten oder die IT-Branche.”

Auch als LebensmittelgroBmarkt oder Ge-
trankegrohandel bieten sich die Raum-
lichkeiten an. Die Nahe zu Innenstadt und
Hauptbahnhof macht das Gewerbeare-
al zudem attraktiv als Umschlaglager flr
Einzelhandel und L&den im Stadtzentrum.
Handwerker-Betriebe kdénnen Werkstatt
und Warenlager kombinieren.

Uber die CG Gruppe AG

Die CG Gruppe Aktiengesellschaft ist ein
Immobilien-Projektentwickler mit eige-
ner Baukompetenz. Das deutschlandweit
agierende Unternehmen gestaltet seit
Uber 20 Jahren die Entwicklung, bauliche
Umsetzung und Vermarktung von Wohn-
und Gewerbeimmobilien. Die Schwerpunk-
te der Geschaftstatigkeit konzentrieren
sich auf ausgesuchte Lagen in Berlin,
Leipzig, Dresden, Frankfurt/Main, Kdln
und Dusseldorf. Mehr als 250 Mitarbeiter
sorgen bei Akquisition, Projektierung und
Bauausfuhrung fur die hohe Qualitat und
Zukunftsfahigkeit der Immobilienprodukte.
Kerngeschaft ist der Mietwohnungsbau fur
institutionelle Investoren. In diesem Seg-
ment ist die CG Gruppe AG in Deutschland
marktfihrend. Der Leistungshorizont des
Unternehmens ist fr die nachsten 5 bis 7
Jahre auf ein Gesamtvolumen von ca. 3,9
Mrd. EUR angelegt. Aktuell werden Projek-
te im Umfang von 1,8 Mrd. EUR vorberei-
tet. Fur Projekte in Ausflhrung investiert
die CG Gruppe AG 380 Mio. EUR, weitere
500 Mio. EUR sind bereits vertraglich fi-
xiert.

<» CG GRUPPE

Kontakt:

CG Gruppe AG

Buro Leipzig

Haferkornstr. 7

04129 Leipzig

Tel: +49 (0)341 269 20 20
Fax: +49 (0)341 269 20 99
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Blrohochhaus Lohr’s Carré im Leipziger Zentrum-Nord.

26 Jahre nach der Wende lassen In-
vestoren ihre Vorbehalte gegeniiber
ostdeutschen Immobilien fallen. Ob
Ost oder West spielt keine Rolle mehr.
Investoren schauen auf Bevéolkerungs-
wachstum, Infrastruktur, Lebensquali-
tat — und auf Rendite. Leipzig punktet
in allen vier Bereichen. Doch das Inte-
resse — gerade von auslandischem Ka-
pital — beschrankt sich in Sachsen auf
nur zwei Kommunen. Leipzig ist eine
davon. Michael Klemmer, Vorstand der
VICUS GROUP AG, bestatigt diesen
Trend im Interview.

Sie haben sich auf die Revitalisierung
und Restrukturierung von Gewerbeim-
mobilien spezialisiert, konnten bis Mitte
2016 eine Milliarde Euro Transaktions-
volumen aufweisen. Ihr Fokus liegt dabei
nicht nur auf Leipzig, sondern auch auf
Miinchen, Frankfurt, Hamburg und Ber-
lin. Wie beurteilen Sie den Immobilien-
markt der sachsischen Stadt im Ver-
gleich?

M. Klemmer: Der Markt hat sich gedreht.
Der Aufwartstrend der ostdeutschen Mes-
se-Metropole lockt immer mehr Investo-
ren und internationale Kapitalanleger an.
In Berlin und MUlnchen ist das Angebot
viel knapper, die Preise sind noch hoher.
Daher weichen Investoren auf mittelgro-
e und Kleinere Stadte aus — auch Leipzig
profitiert vom Trend in diese B-Stadte. Hier
sehen Investoren ein hohes Renditepoten-
zial. Im Vergleich zu Berlin, Hamburg oder
Munchen werden diese Hoffnungen nicht
enttduscht. Wahrend Leipzig mit Uber funf
Prozent Rendite lockt, muss sich ein Ber-
liner Investor mit drei bis vier Prozent zu-
frieden geben.

In Leipzig platzten in den 90er Jahren
viele Investorentrdume. Woher kommt
das neue Vertrauen?

M. Klemmer: Die Stadt steht — im Gegen-
satz zu den 90ern — ganz objektiv auf wirt-
schaftlich stabilen FiRen. Die City pulsiert,
ihre Zentralitatskennziffer steigt. Die Mes-
sestadt wachst schneller als alle Statisti-
ker zu hoffen wagten. Ein Grund dafur sind
zum einen die hervorragenden Bildungs-
einrichtungen, wie die renommierte Leip-
ziger Universitat, die Handelshochschule

VICUS GROUP

Foto: VICUS Group AG

HHL und das Fraunhofer Institut. Zum an-
deren kommt ein enormer Zuwachs durch
die groflen Arbeitgeber, die sich innerhalb
klrzester Zeit in Leipzig ansiedelten, etwa
Porsche, DHL, Amazon oder BMW und die
immer starker wachsende Startup-Szene.

Welche neuen Konzepte brauchte Leip-
zig, um dieses Wachstum zu bewaltigen
resp. die aktuellen Chancen zu nutzen?
M. Klemmer: Meiner Meinung nach sollte
Leipzig beispielsweise Baurichtlinien be-
zlglich Geschossigkeiten und Nutzungs-
arten von Gebauden neu Uberdenken. Ein
weiterer Punkt fir eine nachhaltige Stad-
tentwicklung ist die Erhéhung der Ausnut-
zung von Kerngebietsflachen in der Innen-
stadt. Dazu gehort aktuell fUr mich das
Gesamtkonzept Wilhelm-Leuschner-Platz.
Es gibt kaum eine Kommune in Deutsch-
land, die in Bestlage so ein Filetgrund-
stuck zur Verfligung hat. Es bietet alle
Rahmenbedingungen flr Erweiterungsfla-
chen — beispielsweise flr die erfolgreiche
Universitat Leipzig, fur moderne Dienst-
leistungs-, Kommunikations- und Busi-
nessflachen als auch fir gut durchdachte
Wohnprojekte. Ich glaube, dass eine Fla-
chenverschwendung far grofl angelegte
Platze oder das Offenhalten von Sichtach-
sen aus historischen Gegebenheiten he-
raus nicht mehr zeitgemaR ist. Leipzig
muss vielmehr darauf achten, dem kinftig
wachsenden innerstadtischen Flachenbe-
darf Rahmenbedingungen zu bieten, die
ordentliche Ansiedlungen ermdglichen.

Durch den Aufwdrtstrend befindet sich
der Gewerbeimmobilienmarkt aktuell
stark in Bewegung. Welche Trends be-
obachten Sie?

M. Klemmer: Leipzig entwickelt sich sehr
organisch. Steigende Bevolkerungszahlen
bringen einen wachsenden Bedarf an Ar-
beitsplatzen im Dienstleistungsbereich mit
sich. Hier kristallisiert sich ein neuer Trend
heraus: Einzelhandel und Dienstleistung,
die Branchen mit dem meisten Flachen-
umsatz, ziehen zurlick in die Innenstadt.
Die Folge: Es werden wieder Neubauten
mit klarer Struktur fur Blromieter notig.
Buroflachenangebote sinken, die Nachfra-
ge steigt exorbitant — Investoren denken
vermehrt Uber spekulative Projektentwick-

VICUS GROUP

A DIFFERENT POINT OF VIEW

lungen nach. Inzwischen haben wir Anfra-
gen von Unternehmen, die Schwierigkeiten
haben, passende Buroflachen zu finden.
Viele Anfragen kénnen gar nicht bedient
werden.

Glauben Sie, dass aufgrund des Biirofla-
chenmangels kiinftig in Leipzig spekula-
tiv gebaut wird?

M. Klemmer: Die absolute Miethohe, die
heute pro Quadratmeter Buroflache zu
erzielen ist, lasst noch nicht einen speku-
lativen Neubau zu. Baukosten und Grund-
stlckspreise sind in Leipzig im Verhaltnis
zu hoch. Umgekehrt ist das Verhaltnis
zwischen Herstellungskosten und absolu-
ter Mietrendite inklusive des Abschlages
von Neubaurisiken noch nicht so attraktiv,
dass Neubauten sich finanzieren lassen.

Es ist kaum zu erwarten, dass schon
kommendes Jahr neue Bliroflachen in
Gréenordnungen in Leipzig hinzukom-
men. Wenn doch, dann sind die Miet-
vertrdge bereits geschlossen. Wie wird
sich dies auf das Immobilienjahr 2017
auswirken?

M. Klemmer: Die zu erwartende Nachfra-
ge bei gleichzeitig begrenztem Neubauan-
gebot schlagt sich sowohl in steigenden
Spitzen- als auch Durchschnittsmieten
nieder. Ich glaube, dass ein Mietniveau
zwischen 9 und 12 Euro den Markt abso-
lut perfekt widerspiegelt. In den Spitzenla-
gen sind meines Erachtens in Einzelfallen
12 bis 14 Euro erzielbar. Die steigenden
Anforderungen an Neubauten zum Thema
Warme- und Brandschutz, hohe techni-
sche Anforderungen, flexible Arbeitsplat-
ze, schnelles Internet und Klimatisierung
lassen Baukosten heute um mindestens
25 Prozent gegenlber den letzten finf Jah-
ren steigen. Leider ist in diesem Zeitraum
die erzielbare Nettokaltmiete fUr Blrofla-
chen prozentual nicht mit gestiegen. Das
macht Neubauten mit diesen Anforderun-
gen momentan fast unmaglich. Also auch
hier ist aus meiner Sicht der Gesetzgeber
gefordert. Er muss Baurechtlinien und An-
forderungen fUr Gebaude neu Uberdenken.
Nur so kdénnen bezahlbare und finanzier-
bare Buro- und Dienstleistungsflachen in
zentralen Lagen geschaffen werden.

Die VICUS GROUP AG

Die VICUS GROUP AG blickt mit ihrem
Vorstand auf eine mehr als 20-jahrige
Markterfahrung zurtick und ist deutsch-
landweit Ihr Partner flr Gewerbe-
revitalisierung und Logistikimmobilien.
Unser Fokus liegt dabei auf Gewer-
beimmobilien, die fur ein erhebliches
Renditepotenzial burgen. Durch un-
sere Erfahrung und ein Transaktions-
volumen von knapp 1 Milliarde Euro
und Mietflachen von Uber 820.000
gm, ist es uns maoglich, Entscheidun-
gen in extrem Kkurzer Zeit zu treffen.
Neben den klassischen Investments
in Core- und Core-plus-Immobilien
liegt unser Hauptaugenmerk auf Va-
lue und Value-add Investments. Die
VICUS GROUP AG plant bis 2018 ihr
gesamtes Transaktionsvolumen auf
1,5 Milliarden Euro zu erweitern.

Die in Leipzig anséassige VICUS GROUP
AG hat sich auf die Revitalisierung
und Restrukturierung von Gewer-
beimmobilien in den TOP-Metropolen
Deutschlands wie Mdunchen, Frank-
furt, Hamburg und Berlin sowie in Mit-
teldeutschland spezialisiert und plant
in diesem Segment weitere Zukaufe.
Die VICUS GROUP AG ist in der Lage,
durch ihr starkes Netzwerk Trans-
aktionsentscheidungen innerhalb kur-
zester Zeit zu realisieren.

Gewerbeimmobilien

VON 150 BIS 5.000 QM
UNSERE AKTUELLEN ANGEBOTE

Thomaskirchhof
04109 Leipzig

Allerbeste Innenstadtlage direkt

an der Thomaskirche

i

Rathausstrafle .

04416 Markkleeberg

Etablierte Einzelhandelslage
im Zentrum Markkleebergs
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Viele Anfragen konnen gar nicht bedient werden

Andrang auf Gewerbeflachen +++ Verdichtung und Neubau notig

Neumarkt
04109 Leipzig

Exklusive Geschéftslage in
zentral gelegener FuBgangerzone
in der Innenstadt

WIR VERMIETEN BURO- UND GEWERBEFLACHEN

Grof3e Ulrichstrafle
06108 Halle

Hervorragende Innenstadtlage
inmitten einer Haupteinkaufsstrafle

zum Marktplatz

UNSERE ANKAUFSKRITERIEN:

» in den TOP 8 Metropolen Deutschlands
» Logistikimmobilien / Biirohduser / Geschéaftshauser in High-Street-Lagen

A DIFFERENT POINT OF VIEW

VICUS GROUP AG - Thomaskirchhof 20 - D-04109 Leipzig - Germany - Tel: 0341 2308647 - Fax: 0341 2310981 - E-Mail: sekretariat@vicus.ag - www.vicus.ag

» 5 bis 50 Millionen Transaktionsvolumen je Einzelobjekt
» Wir stellen sicher: Schnelle Priifung! Kurze Entscheidungswege! Seriose Abwicklung!

SIE ERREICHEN UNS UNTER:

Goyastrafle
04105 Leipzig
Hervorragende Lage

im WaldstraB3enviertel nahe
der Red Bull Arena
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Alle Erwartungen sind ubererflllt — jetzt mussen neue Baugebiete her

Grof3e, moderne Biiroflachen wie sie gerade hier am BERNSTEINCARRE entstehen, werden immer knapper. Inmobilieninvestements sind zudem nur noch mit hoher Eigenkapitalquote

moglich: Gerd Schmidt von CMS Hasche Sigle sieht zwei klare Trends am Leipziger Markt.

Wirtschaftsrechtsanwalt Gerd Schmidt
ist nicht nur seit 1996 Partner der So-
zietat CMS Hasche Sigle, sondern auch
ein aufmerksamer Beobachter des
Leipziger Marktes. Im Interview ana-
lysiert er seit Jahren an dieser Stelle
wie sich die Kommune verandert und
beurteilt Maflnahmen von Politik und
Verwaltung.

Leipzigs Markt an freien Biiroflachen
scheint sich zuzuspitzen. Selbst in der
Landeshauptstadt Dresden gibt es ak-
tuell einen hoheren Leerstand. Wie er-
leben Sie die aktuelle Situation Herr
Schmidt?

G. Schmidt: Sie lasst sich sehr gut am Bei-
spiel unserer eigenen Buros im City-Hoch-

haus am Augustusplatz erklaren. Wir sind
vor 14 Jahren mit CMS hier eingezogen.
Damals waren wir mit dem Restaurant die
einzigen Mieter auf 29 Etagen. Heute sind
alle Flachen vermietet. Wenn wir ausziehen
wollten — was wir selbstverstandlich nicht
planen — wirden wir innerhalb der City
nichts Entsprechendes finden. Der Markt
an groieren Buroflachen ist zum ersten Mal
seit Anfang der 90er Jahre wie leergefegt.

Die grofen Gewerbeansiedlungen sind
schon einige Jahre her. Woher kommt die
steigende Nachfrage?

G. Schmidt: Ein Grofteil des Wachstums
entwickelt sich tatséchlich aus der Regi-
on heraus und durch Zuzug von aufien.
So mietet das Leipziger EWERK im neuen

BERNSTEINCARRE Uber 3.300 Quadrat-
meter Buroflache auf einen Schlag — ob-
wohl das Gebadude erst 2017 fertig wird.
Der Anstieg erklart sich durch Unterneh-
men aus der IT-Branche und Kommuni-
kationsdienstleister, die vermehrt innen-
stadtnahe Flachen suchen.

Erstreckt sich die Nachfrage tber alle
Biiroflachenangebote gleichmagBig?

G. Schmidt: Kleinere Buroflachen sind
durchaus noch verfligbar. Sobald innen-
stadtnahe Flachen jenseits der 600 Qua-
dratmeter gesucht werden, sinken die
Chancen auf Erfolg deutlich. Mein Rat: in
die Peripherie schauen. Nicht jedes Un-
ternehmen muss sich zwingend in der City
ansiedeln.

Die Energie steckt in lhnen.
a \Vir liefern sie nur.

MITGAS

Strom, Erdgas, Warme und individuelle Energielésungen fiir lhre Wohn- und Gewerbe-
immobilie. Kontaktieren Sie uns per E-Mail an Immobilienwirtschaft @ enviaM.de

denvia ,"

Foto: S. Willnow

Hat Leipzig seine Chance verpasst und
zu wenig innerhalb des Cityringes ge-
baut?

G. Schmidt: Das ist differenziert zu be-
trachten. Leipzig baute und baut sehr viel.
Allerdings gab es bis vor kurzem eher ei-
nen Hotel- als einen Blroboom. Erstaun-
licherweise funktioniert er immer noch.
So verkiindete LTM gerade einen neuen
Tourismusrekord von 1,39 Millionen Uber-
nachtungen im ersten Halbjahr. Ungeach-
tet dessen bendtigt Leipzig aber Blrofla-
chen und naturlich Wohnungen, da hier
ebenfalls erhebliche Nachfragezuwachse
Zu verzeichnen sind.

Wo sollen diese Flachen herkommen —
hat Leipzig liberhaupt noch Platz?

G. Schmidt: Aktuell hat Leipzig drei innen-
stadtnahe Gebiete, die so grof} sind, dass
sie fast als neue Stadtteile bezeichnet wer-
den koénnen. Sie befinden sich auf dem Frei-
ladebahnhof, dem Bayerischen Bahnhof und
dem ehemaligen Krystallpalast-Areal. Damit
diese Gebiete sich entwickeln, wird es nicht
nur Wohnungen, sondern auch Buros ge-
ben mussen. Allerdings dauert eine normale
Entwicklung mindestens zwei bis drei Jahre.
Das Krystallpalast-Areal ist in dieser Hinsicht
am weitesten, dort wird man schon ab 2017
Baukrane sehen koénnen, die Entwicklung
der anderen Gebiete wird noch dauern. Eine
kurzfristige Entlastung bedeutet das also
nicht.

Viele Neubauten, steigende Preise und
Investoren, die verstdrkt auf Leipzig
schauen. Die Stadt hatte schon einmal
einen Immobilienboom. Damals verloren
viele Anleger Geld. Fiirchten Sie dies er-
neut?

G. Schmidt: Ich denke nein. Leipzig hat
seine Erwartungen Ubererflllt. Die Stadt
hat durch ihr Wachstum einen realen Be-
darf an Immobilien. Auch das Marktumfeld
ist deutlich sicherer geworden. Wir haben
eine solide Basis fur Investitionen. Ein gu-
tes Zeichen sind dabei die Preise auf dem
Zweit-Markt fir Eigentumswohnungen, die
sich innerhalb von funf Jahren in guten La-
gen fast verdoppelten. Das Gleiche gilt fur
Mehrfamilienhduser: Wurde beispielsweise
vor einigen Jahren das 10- bis 14-fache der
Jahresmiete als Kaufpreis bezahlt, sind wir
inzwischen bei Kaufpreisfaktoren von 20
und mehr.

Trotz der steigenden Preise investieren
immer mehr in ,Betongold”. Gehen Sie
davon aus, dass die Welle in einigen Jah-
ren wieder abebbt?

G. Schmidt: Eine nachhaltige Absenkung
wage ich zu bezweifeln. Der Markt pendelt
sich gerade auf einem hohen Niveau ein.
Wer Uber eine hohe Eigenkapitalquote ver-
flgt, investiert in Immobilien — selbst wenn
die Rendite sinkt, ist dies immer noch lukra-
tiver als z.B. eine zehnjahrige Staatsanleihe
mit Negativ-Zinsen. Auflerdem verlangen
die Banken immer hdhere Eigenkapitalquo-
ten. Ohne diese wird es also schwieriger,

Baufinanzierungen zu bekommen. Dazu
kommt die unselige Kredit-Vergabe-Richtli-
nie der EU, die es den Banken nicht mehr
erlaubt, bei Krediten an Privatpersonen
auch auf den Wert der zu erwerbenden
Immobilie abzustellen, sondern nur noch
das laufende Einkommen berUcksichtigt.
Damit geht die Schere zwischen Reich und
Arm aber immer weiter auseinander. Kurz
gesagt: Wer Geld hat, investiert in Immo-
bilien und profitiert von der vergleichsweise
héheren Rendite und der Wertsteigerung,
wer kein Eigenkapital hat, bekommt keine
Kredite und kann keine Immobilie kaufen
und dementsprechend auch nicht profitie-
ren — keine gute Entwicklung.

Wenn die Schere zwischen Arm und Reich
auseinandergeht — ist dann beispielswei-
se eine soziale Wohnungsbauférderung
wie in Sachsen der richtige Weg aus dem
Dilemma?

G. Schmidt: Wohnungsbauférderung ist
ein richtiger Ansatz, um das Wachstum der
Stadte zu kanalisieren und bezahlbaren
Wohnraum zu haben. Das Ganze hat aber
eine Kehrseite: Der wesentliche Zuwachs
kommt aus den umliegenden landlichen
Gebieten, die langsam ,leerlaufen®, mit
allen damit verbundenen Folgen. Insoweit
ist es eine Entscheidung der Politik, ob sie
dies fordertechnisch weiter unterstitzen
will. Die beste Preisbremse in den Stadten
ist immer noch die schnelle Ausweisung
neuer Baugebiete. FUr Leipzig gilt deshalb:
Wir brauchen eine Verwaltung, die schnel-
ler neue Baugebiete ausweist — und nicht,
so0 hat man den Eindruck, alle Mihe und
Kraft ausschliefilich in die Abschaffung von
Auto- und die Schaffung von Fahrradstell-
platzen legt.

Kontakt:

Gerd Schmidt

CMS Hasche Sigle

Augustusplatz 9

04109 Leipzig

Tel.: +49 (0)341 216720

E-Mail: gerd.schmidt@cms-hs.com

Baurecht fur Business Park Leipzig West

Weg fur Ansiedlung von Produktion, Logistik und Forschung nun frei

Der Grofiraum Leipzig entwickelt sich
weiterhin positiv als Standort fiir In-
dustrie- und Logistikunternehmen. Im
vergangenen Jahr haben sich uberre-
gional tatige Firmen neu in der Mes-
sestadt angesiedelt, zusatzlich freuen
sich zahlreiche lokale Produktions-
unternehmen und Speditionen iiber
volle Auftragsbiicher. Die konstante
Nachfrage nach Immobilien fiir Ferti-
gungs- und Lagerzwecke hat dem ,,Lo-
gistikmarkt Leipzig/Halle“ ein sehr gu-
tes 1. Halbjahr 2016 beschert, wie das
Maklerhaus BNP Paribas Real Estate
registriert hat. Mit knapp 145.000
Quadratmetern umgesetzter Indust-
rieflaiche im Grofiraum Leipzigs festigt
die Region ihren Platz unter den TOP
Industriestandorten in Deutschland
und Europa.

Bedingt durch diese positive Entwicklung
steigt ebenso die Nachfrage nach passen-
den, effizienten und gut gelegenen Flachen
far Produktion, Logistik und Forschung. Im

Flexibel nutzbar: Angrenzende Halle mit ca. 3.570 Quadratmetern Hallenflache

Business Park Leipzig West, dem modula-
ren Gewerbepark im Westen von Leipzig,
sind nun alle Voraussetzungen fiir neue
Unternehmensansiedlungen  geschaffen.
Ab Oktober gilt fir das Areal ein neuer,
unternehmerfreundlicher Bebauungsplan,
so dass auf dem Areal an der Goéhrenzer
Strae in Markranstadt knapp 70.000
Quadratmeter gewerbliche Entwicklungs-
fliche zur Verflgung stehen. Das Gebiet,
verkehrsglinstig gelegen im Dreieck der
B186, A9 und A38, kann nun kurzfristig
und individuell geméafl den Nutzeranspru-
chen parzelliert und bebaut werden.

Innerhalb der letzten Monate wurde das
Gewerbegebiet nahe Leipzig strategisch
weiterentwickelt. So haben Unternehmen
nun die Moglichkeit, neben dem Grund-
stlickserwerb flr die Verwirklichung ei-
gener Unternehmensimmobilien  auch
mafigeschneiderte Mietlésungen zu re-
alisieren. Konkrete Flachenaufteilungen,
Ausstattungen und Logistikkonzepte hat
der Projektentwickler des Areals, die Fir-
ma Sassenscheidt GmbH & Co. KG, ge-

meinsam mit dem Vermarktungspartner
und Spezialisten fUr Logistik- und Indus-
trieimmobilien, BNP Paribas Real Estate,
erarbeitet.

Neben den Projektentwicklungsflachen,
die dringend bendtigt werden um der
steigenden Nachfrage nach Werkhallen,
Lagerhausern und Forschungsflachen ge-
recht zu werden, stehen auf dem Areal
auch zwei Produktionshallen mit Kranbah-
nen und insgesamt knapp 5.000 Quadrat-
metern Hallenflache zur sofortigen Anmie-
tung zur Verflgung.

Das Areal erganzt die etablierten Gewerbe-
gebiete im Norden und Osten von Leipzig
und gibt Nutzern die Méglichkeit, an einem
verkehrsglnstig hervorragenden Standort
nach Bedarf zu wachsen.

Kontakt und Vermarktung:

Steffen Sauer

BNP Paribas Real Estate GmbH

Tel.: +49 (0)341-711 88-24

E-Mail: steffen.sauer@bnpparibas.com
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EXPO REAL

Gemeinschaftsstand der
Europaischen Metropolregion
Mitteldeutschland

Mehr als 30 Unternehmen, Gebietskor-
perschaften und weitere Akteure Mit-
teldeutschlands prasentieren sich in
diesem Jahr vom 4. bis zum 6. Oktober
auf der EXPO REAL in Miinchen. Dabei
organsiert die Europaische Metropolre-
gion Mitteldeutschland den Auftritt auf
Europas grofiter B2B-Fachmesse fiir
Immobilien und Investitionen bereits
zum zweiten Mal.

,Die EXPO REAL ist DIE Zusammenkunft
der internationalen Immobilien- und Invest-
mentindustrie. Bei einer Ausstellungsflache
von 64.000 Quadratmetern und mehr als
1.700 Ausstellern ist es nicht leicht, die ei-
genen Angebote in den Fokus zu rlcken.
Mit dem Gemeinschaftsstand der Europa-
ischen Metropolregion Mitteldeutschland
haben wir fur unsere Mitglieder und Aus-
steller die Voraussetzung geschaffen, als
Akteur einer starken und zukunftstrachti-
gen Region wahrgenommen zu werden und
erfolgreiche Gesprache zu flhren.” erldu-
tert Jorn-Heinrich Tobaben, Geschaftsflih-
rer der Metropolregion Mitteldeutschland
Management GmbH, das Engagement des
Verbundes von Unternehmen, Stadten und
Landkreisen, Kammern und Verbanden
sowie Hochschulen und Forschungsein-
richtungen aus Sachsen, Sachsen-Anhalt
und Thiringen. Auf dem 200 Quadratmeter
groen, modern gestalteten Messestand
in der Halle 2 (Stand 430) prasentieren
sich neben den Stadten Chemnitz, Des-
sau-Roflau, Jena, Halle (Saale), Leipzig,
Magdeburg und Zwickau auch die Landkrei-
se Altenburger Land, Burgenlandkreis und
Saalekreis. Zum Kreis der Unternehmen
mit eigenen Infosdulen und Ansprechpart-
nern zahlen die Leipziger Stadtbau AG, die
Papenburg-Unternehmensgruppe, die FIO
Systems AG, die Saalesparkasse und die
Sparkasse Leipzig.

Begleitet wird der Auftritt der Aussteller
durch ein umfangreiches und interessan-
tes Fachforenprogramm. Bereits am Eroff-
nungstag geben zwei Foren Einblick in die
,Bedeutung der Seehafen-Hinterlandsver-
kehre flr die Logistikregion® und in die ,Re-
gion Leipzig/Halle in der Champions-League
der Investregionen Deutschlands”. Abge-
rundet wird der erste Messetag mit dem
»11. Mitteldeutschen Investorenabend”.

DIENSTAG, 4.10.2016

12.00 Uhr
Standeroéffnung

14.00 Uhr

Forum: Aus Mitteldeutschland in die Welt -

Die Bedeutung der Seehafen-Hinterlandverkehre fiir die Logistikregion

Dr. Robert Reck, Beigeordneter flr Wirtschaft und Kultur der Stadt Dessau-Rof3lau
Rainer Nitsche, Beigeordneter fur Wirtschaft, Tourismus und regionale Zusammen-
arbeit der Landeshauptstadt Magdeburg

15:00 Uhr

Forum: Die Region Leipzig/Halle in der Champions-League der Investregionen
Deutschlands

Dr. Bernd Wiegand, Oberbulrgermeister der Stadt Halle (Saale)

Jan Diinzelmann, Direktor Real Estate und Mitglied der Geschaftsleitung der Firma
FIEGE

Tobias Kassner, Bereichsleiter Analyse von Industrie- und Logistikmarkten

der bulwiengesa AG

Bernd Monch, Geschaftsfihrer der GOLDBECK Nordost GmbH

Klaus Papenburg, Geschaftsfihrer der GP Glnter Papenburg AG

Holger Siewecke, Senior Business Development Manager der Goodman Germany
GmbH

18:30 Uhr bis 22 Uhr

11. Mitteldeutscher Investorenabend

Er6ffnung: Burkhard Jung, Vorstandsvorsitzender der Europaischen Metropolregion
Mitteldeutschland und Oberburgermeister der Stadt Leipzig

Dr. Pia Findeif3, Oberburgermeisterin der Stadt Zwickau

MITTWOCH, 5.10.2016

11:00 Uhr

Forum: Highlights der Region Mitteldeutschland

Thomas Bohm, Leiter Wirtschaftsamt im Burgenlandkreis;

Marion Hannebohm, Rechtsanwaltin Immobilienkompetenz hannebohm.kollegen
Dr. Robert Reck, Beigeordneter fur Wirtschaft und Kultur der Stadt Dessau-Rof3lau
Soren Uhle, Geschaftsfiuhrer der Chemnitzer Wirtschaftsforderungs- und Entwick-
lungsgesellschaft

Johannes Wege, Amtsleiter fur Wirtschaftsforderung des Landkreises Saalekreis

14:00 Uhr

Forum: Nutzen und Anwendung von Business Intelligence am Beispiel
der Immobilienwirtschaft

Nicolas Schulmann, Vorstand der FIO SYSTEMS AG

Detlef Wuttke, Inhaber der WUTTKE GROUP

DONNERSTAG, 6.10.2016

11:00 Uhr

Forum: Spezialist oder Generalist - Was braucht die Immobilienbranche?
UIf Graichen, Prokurist und Geschaftsleitung der CG Gruppe AG

Dr. Matthias Hubert, Geschéftsfihrender Gesellschafter der Sonotowski & Partner
GmbH und Geschaftsfiihrender Gesellschafter der Pegasus Capital Partners GmbH
Uwe Lippmann, Geschaftsfuhrer der TREUREAL Gebaudeservice GmbH

Prof. Dr. Jan Schaaf, Institut fir Nachhaltigkeits- und Immobilienmanagement der
Hochschule Mittweida

Moderation: Alexander Greiner, Journalist/Redakteur, mdr MITTELDEUTSCHER
RUNDFUNK

Gewerbeimmobilien

LESG

www.lesg.de

GEWERBEPARK LEIPZIG-NORDOST
NOCH 4 BAUGRUNDSTUCKE VERFUGBAR!

OBJEKTINFO
Lage GrofB3e Flurstiick Parzelle VERKAUF
Heiterblickstr. 43  4.756 m2 1097 50 LESG mbH
Stohrerst. 3e 5.426 m2  1140/6 83 Ulrich Jeske
Stohrerstr. 5a 6778 m2  951/5 91 SalomonstraBe 21, 04103 Leipzig
Tel.: 0341/9927750, Fax: 0341/ 9927741
Theklaer Str. 90 5.121m?2  44/33 +932/2 107

E-Mail: info@lesg.de

STANDORT

m |hr Standort im Leipziger Norden

= Im Zentrum der Wachstumsregion
Mitteldeutschland

= optimale Verkehrsanbindung

= Gewerbeflachen in GE-Ausweisung, komplett erschlossen

ANBINDUNG

® 2,5 km Autobahn A14/AS Leipzig Nord-Ost

= 5 km Innenstadt Leipzig

= 6 km Neue Messe Leipzig

m 25 km Flughafen Leipzig/Halle,
Autobahnkreuz A14/A9
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AN UNSERE BAUSTELLE

IHR neues Breitbandhaus

~HL komn

TELEKOMMUNIKATIONS GMBH
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eX P [ und zukunftsfahige HL komm Glasfasernetz.
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: : Q Geschift bendtigen: Internet, Telefonie, Rechen-
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Auf der Hohe der Zeit

Die Deutschen Werkstatten Lebensraume eroffnen im Januar 2017
eine neue Reprasentanz in Le|p2|g

Es gibt wenige Unternehmen in
Deutschland, die die Entwicklung der
Innenarchitektur so stark beeinflusst
haben wie die Deutschen Werkstatten.
Mit ihnen begann die klassische, sach-
lich und funktional orientierte Moder-
ne zu Beginn des 20. Jahrhunderts
ihren Siegeszug durch die Raume des
Landes. Auch nach 1945 blieb das
neue Designh immer eine Heimat der
Deutschen Werkstatten. Egal, wo sie
tatig waren, sie lieferten Inneneinrich-
tungen auf der Hohe der Zeit. Daran
hat sich bis heute nichts geandert.

Wer in den 20er und 30er Jahren die
Mébel und Einrichtungsgegenstande der
Deutschen Werkstatten erwerben wollte,
konnte dies in eigens daflr eroffneten
Verkaufsstellen tun. Diese Laden waren
Anlaufpunkte flr die Liebhaber modernen
Designs. Auch heute folgt das Unterneh-
men dieser Tradition, 2012 erdffnete es
eine Reprasentanz in Berlin, am Monbi-
jouplatz. Sie gehort zur Deutschen Werk-
statten Lebensrdume GmbH, einem Fa-
milienmitglied der Deutsche Werkstatten
Gruppe. Das Unternehmen ist auf Arbeits-
und Wohnraumprojekte des gehobenen
Standards und im Luxusbereich speziali-
siert.

20 Mitarbeiter planen deutschlandweit
Objekteinrichtungen, raten zum geeigne-
ten Mobiliar und kiimmern sich, wenn es
gewunscht ist, um individuelle Anfertigun-
gen. Bei Bedarf kdnnen sogar wandfeste
Einbauten und Sondermdbel realisiert
werden. Damit decken die Deutschen
Werkstatten Lebensrdaume das gesamte
Leistungsspektrum fur den erfolgreichen
Abschluss von anspruchsvollen Objekt-
einrichtungen ab. In den vergangenen
Jahren wurden Verlagshauser, Unterneh-
menszentralen, Privatraume, Blrokomple-
xe, Hotels, Banken, Bibliotheken und Res-
taurants ausgestattet. Das Unternehmen
nutzt dabei die Synergien mit den anderen
Gruppenmitgliedern der Deutschen Werk-
statten, die heute im Luxusausbau von
Yachten und Residenzen zu Hause sind. In
diesem Umfeld wachsen die guten Ideen
auf fruchtbarem Boden und es gibt kaum
etwas, was nicht umsetzbar ist.
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V" Innovative Ladenausstattung

v Modernes Fassadendesign v
v Trendige Sortimentsauswahl v
v’ Spezielle Kundenorientierung v
v

v

Vielseitiger Service

Spannende Sortimente

Exklusive Raume fiir modernes Arbeiten und Wohnen.

Mit dem Jahreswechsel 2016 auf 2017
wird nun die nachste Reprasentanz fer-
tiggestellt. Die Deutschen Werkstatten
Lebensrdume suchten sich Leipzig dafur
aus. Zum einen gab es vor Ort schon ei-
nige wichtige Projekte wie zum Beispiel
die Mitarbeit an der Innenausstattung des
neuen Verwaltungsgebaudes der Leipziger
Wohnungsbaugesellschaft, von verschie-
denen Villen im Quartier AD FONTES MU-
SICA und im Leipziger Umland. Zum ande-
ren ist sicher, dass die Stadt auch in den
kommenden Jahren eine gute Perspekti-
ve fUr die besonderen Leistungen bietet,
die das Unternehmen erbringen kann.
Ab Januar sind im Thomaskirchhof 20
alle willkommen, die im Planungszentrum
Unterstltzung bei der Inneneinrichtung
von Raumen suchen — der Wohnungsei-
gentimer ebenso wie der Architekt, das
Unternehmen ebenso wie die Institution.
Natirlich stehen die Raume auch allen
anderen Interessenten offen, die sich auf
320 Quadratmetern die Ausstellungs- und
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Verkaufsflache eine Auswahl von Design-
mobeln namhafter Hersteller anschauen
und das eine oder andere Stlick erwerben
wollen. Im Verlauf des kommenden Jahres
werden auch Kunstausstellungen gezeigt
und Veranstaltungen rund um das Thema
Design organisiert. Ein weiterer Grund, im
Thomaskirchhof 20 vorbeizuschauen.

DEUTSCHE
WERKSTATTEN

Kontakt:

Deutsche Werkstatten Lebensraume
GmbH

Anja Czerner

Gartenstrae 23

09350 Lichtenstein

Tel.: +49 (0)37204 92 94-0

E-Mail: a.czerner@dwh.de
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. Ihr zukinftiger Mietpartner

GETRANKEWELT ALS VERTRAGSPARTNER:

Erfolgreicher Filialist seit iber 20 Jahren
Uber 70 Filialen in Mitteldeutschland

Tochterunternehmen der Unternehmens-

gruppe Pfeifer Chemnitz
v" Ladenlokale bis 600m?
v' Langfristige Bindung/Mietrentabilitét

Getrankewelt GmbH | An der Wiesenmihle 8 | 09224 Chemnitz | inffo@getraenkewelt.de




